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1. Sesion Induccion

Fase Numero de ficha

PLANEACION 2146592

Fecha de inicio Fecha de terminacion Duracion

20 de Agosto de 2020 20 de Agosto de 2020 8 horas.

Nombre del programa de formacion EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE HUEVO
Nombre del proyecto PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE HUEVO
Actividad del Proyecto Implementacién de la Unidad productiva
Nombre de la Fase del proyecto

que desarrolla Planeacion/preparacion para la formacion
Nombre del Instructor Yhojan Agamez Ramos

2. Competencias a desarrollar:

e Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos de planeacion.

3. Resultados de aprendizaje

1. Determinar las actividades a desarrollar en la formulacion del proyecto segun idea
seleccionada y herramientas de planeacién

2. Identificar el problema a solucionar de acuerdo con informacién técnica recolectada,
necesidades del sector productivo y entorno y utilizando herramientas de planeacién.

3. Verificar la viabilidad del proyecto teniendo en cuenta los objetivos propuestos y
requerimientos técnicos.

4. Reconocer las debilidades para la ejecucion del proyecto y opciones de mejora para la
sostenibilidad de acuerdo con los objetivos planteados

5. Distribuir los recursos para la elaboracién del proyecto segin cronograma y presupuesto
definido.

4. Actividades y estrategias de aprendizaje

1 Presentacion e introduccion al tema. 20 minutos

2 Ejercicio de Sensibilizacidon. 40 minutos

3. Conceptos de mercadeo a nivel de socializacién 50 minutos

4 Participacion de los aprendices exponiendo sus ideas 60 minutos
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5. Conocimiento y aptitudes de cada uno de los aprendices en su
Presentacion. 50 minutos

6. Contextualizacion y conceptos de los productos y servicios. 20
minutos

5. Evaluacion de la sesion

Se da la formacion en los temas a tratar en la sesidén con base a todo lo relacionado a los temas en
mercadeo y ventas, para la formacion en Produccién de huevos, ubicada en el municipio de San José
de Ure Zona Urbana, cuya actividad es la producciéon de Huevo. A los aprendices se le nota el interés
de aprender, estan creando conciencia y conocimiento en los conceptos y destrezas en lenguajes
técnico en términos de mercadeo y cultura general de la mezcla de mercados en los temas tratados
el grupo es numeroso, el ambiente de aprendizaje es virtual desde casa, damos comienzo a la sesion
a cargo del instructor de emprendimiento Yhojan Agamez Ramos y el instructora Angelica Triana ,
Se socializa con los aprendices a través whatsapp, correo electronico y llamada telefénica los temas
a tratar en todo lo concerniente a mercadeo y ventas esta competencia se trabaja con los otros dos
(2) resultados de aprendizaje 3y 4

TEMAS A TRATAR EL DIA 20 DE AGOSTO DE 2020:

Costos,

Estructura de costos.
Clases de costos.
Costos fijos.

Costos variables.
Costos directos.
Costos indirectos.
Punto de equilibrio.

. Utilidad.

10. Rentabilidad.

11. Inversion.
12. Evaluacién y cierre de la sesion.

WooONOUhAWNDE

Asistencia y aprendices con conocimientos en cuanto a los temas a tratar talentos en lo relacionado
a temas de mercadeo de la formacidon Sena conocimiento de la plataforma Sofia Plus puntualidad.




2 SENA

& E m p [—e N d e FORMATO PLAN DE SESION
(]

Rura

SENA

N

6. Recursos
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Internet

Documento tematica
Teléfonos celulares
Ambiente desde casa
Guias de aprendizaje
Material didactico
Internet

7. Compromisos y Observaciones para las siguientes sesiones

Para la proxima sesion, se seguira con el segundo plan de sesién y el modulo N° 8.

8. Bibliografia

Manual de ventas aprendizaje

Formacion de Creacién de Empresas, manual instructivo por el
Centro de Comercio industria y Turismo, SENA.

Codigo Comercial Colombiano

Codigo Laboral Colombiano

Guia de Aprendizaje.

Economia y conceptos globales

Plataforma Sofia Plus Sena

1000 ideas de negocio empredimientoynegocios@gmail.com
CARTILLA

Programa empresarizacion para organizaciones de productores
Agropecuarios.

Alianzas productivas médulo Asociatividad y Mercadeo
Fundacion Manuel Mejia
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